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DXに向けたデータ活用における課題

データの意味・定義は？

責任者はだれか？

そのデータをどう取り扱うべきか？

このデータを信頼していいのか？

目的にあっているのか？

だれがアクセスできるのか？

変更に伴う影響範囲は？

プロセスを簡素化できるか？

アーキテクチャを最適化できるか？

分析のためのデータ探索・収集時間の短縮

監査工数・コストの削減

イニシアチブの管理コスト削減

法規制要件への対応

主要プロセスの簡素化、調整工数の削減

影響分析に要するコスト・期間の削減

ITとビジネス部門のよりよい関係

冗長化・断片化の抑制

業務課題 効果

統制
Control

変化
Change

把握
Understanding
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取引先情報の登録

営業 ERP

取引先データの重複

取引先マスターの品質低下

業務ユーザーが直接Salesforceに取引先情報を登録

→ 取引先情報の品質が劣化

営業

営業
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取引先情報の登録

営業

 取引先データの重複→解消

 取引先マスターの品質低下→一部解消

Salesforce>MDMのUIをシームレスに連携
MDMで一元的にマスター登録し、各システムの要件に応じて
リアルタイム/バッチで連携

営業

営業

ERP

MDM

マスター新規登録時には
Salesforceの画面から
MDMの画面に直接遷移
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MDMの効能 ＋正しさ

 取引先データの重複→解消

 取引先マスターの品質低下 →一部解消 →全て解消

翻訳

コード変換自動化

効率化

二重メンテの排除

信頼性

ゴールデンマスター
の管理

ビジネスユーザーに、信頼できる品質の高い包括的なデータを供給することで、
営業力の強化やCXの向上、マーケティング効率の改善、意思決定精度の向上など、

ビジネスに直結する価値を創出する。
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サイドソナーによる取引先データの正しさ＋付加価値の提供

サイドソナーとは？
日本最大820万件の法人データベース「LBC」をSFAと連携。
SFAの有効活用を支援するツールです。

LBCを連携

・社名変更、

住所移転などの
更新情報反映

・取引先名寄せのKey
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サイドソナーによる取引先データの正しさ＋付加価値の提供

民間企業以外のデータも充実

中央官庁
地方自治体
公益法人

幼稚園
医療法人
医療施設

［LBCの構成］ ［主要データソース］

有価証券報告書 ホームページ

商工会議所

法人電話帳

各種書籍

その他
（官報/新聞/地図）

学校法人
学校
保育園

社会福祉法人
社会福祉施設
宗教法人

9,800件
110,000件
22,000件

7,700件
43,500件
31,500件

12,500件
48,800件
178,500件

17,500件
181,200件
165,800件

日本最大820万件のデータ
ランドスケイプは日本最大の企業データベース（820万件）を保有しており、ＬＢＣという統一コードで管理。
有価証券報告書や法人電話帳、HPなど公開されている様々な情報から収集しデータを名寄せして構築。
本社のみならず、事業所や工場、個人事業主などのデータも保有。また、官公庁といった公共のデータも充実。
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Demonstration
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サイドソナーによる取引先データの正しさ＋付加価値の提供

貴社保有データ（例） LBC情報

独自
コード

社名 住所1 住所2 LBC 本社LBC 社名 住所 業種名称1
売上高
レンジ

従業員数
レンジ

a1234
日本電気
株式会社

東京都港区芝
５丁目
７－１

000063
67060

000063
67060

日本電気（株）
東京都港区芝
５丁目７－１

無線通信機械器
具製造業

1兆円以上 1万人～

b5901 NEC 東京都港区芝 5-7-1
000063
67060

000063
67060

日本電気（株）
東京都港区芝
５丁目７－１

無線通信機械器
具製造業

1兆円以上 1万人～

c34596
本田技研工業
（株）

東京都港区
000012
16046

000012
16046

本田技研工業（株）
東京都港区南青山
２丁目１－１

自動車製造業
（二輪自動車を含
む）

1兆円以上 1万人～

d98058
本田技研工業
㈱

三重県鈴鹿市
住吉

1丁目32
101342
21304

000012
16046

本田技研工業（株）
三重県鈴鹿市住吉
１丁目３２

自動車製造業
（二輪自動車を含
む）

1兆円以上 1万人～

e8789 RAKUTEN
東京都品川区
東品川

4-12-3
000056
33930

000056
33930

楽天（株）
東京都世田谷区玉川
１丁目１４－１

経営コンサルタント
業

1000億円以上
5000億円未満

5千～
1万人未満

取引先データへ属性を付与
 保有データはUpdateせず、情報を付加する形でデータを提供

 LBCをKeyに名寄せ判断可能

 LBCは各種企業属性を保有

→ ターゲティングのセグメント、分析などに活用

LBC

一意の管理コードで運用

LBCコードを活用しての名寄せ

SFAコード

顧客コード

ERPコード
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デジタル変革時代のデータアーキテクチャー
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ご清聴ありがとうございました。
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