
Nextcloudの知名度を
あげるための活動
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株式会社スタイルズ
SIビジネスグループ

御須 正人



まず、弊社（スタイルズ）のWebサイトです。
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こんな⽴派な事がかいてあります。
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代表が面白そうなOSSを⾒つけてきては
これやってみな
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もちろん、企業なのでビジネスにしないと

でも、お⾦の前に、知名度を上げる必要があります。
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最初はownCloudから始まりました。
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ownCloudが軌道に乗ったと思ったら、ownCloud創設者
のFrankさんがフォークしてNextcloudを⽴ち上げ。

Nextcloudの方がよさそうだって事で、
我々も追いかけることに。。
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最初にやることは、日本語のWebサイト⽴ち上げ

https://nextcloud.stylez.co.jp/
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次に日本語化（翻訳作業）

https://www.transifex.com/nextcloud/nextcloud/language/ja_JP/

翻訳率は90%以上を保ちたい
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技術検証（私はやらないけど）

製品熟知
• 使い方
• ニーズがある機能
• 他の製品と比較

• 構成・サイジング
• ストレージ連携
• 認証系

製品資料作成

ホワイトペーパー作成
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ブログをひたすら書く。

https://nextcloud.stylez.co.jp/nextcloudblog

https://qiita.com/organizations/stylez
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セミナーに登壇したりミートアップを開催
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協業先の開拓

SIer様
ストレージベンダー様
クラウドベンダー様

• 共同検証（ホワイトペーパー）
• 共同セミナー

こんな良い製品なので
お客さんに提案できますよ
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事例の作成

公開事例を作成中
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心がけていること
• OSS製品ということを理解してもらう。（メリット・デメリット）
• 機能だけでなく、それをどうやって使ってもらうか。（ユースケース・事例）
• 運用（メンテナンス・バージョンアップ）も考慮するよう、説明。

それでも、ようやく、
多くのお問い合わせがくるようになってきました。

苦労していること。
• 製品名で誤解されることが多い（Nextcloud︓次のクラウド・・・）
• バージョンアップが早い。（機能検証や翻訳を追いかけるのが大変）
• ミートアップを開催しても人が集まらない。
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ご清聴
ありがとうございました。


